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“Descubre el poder transformador de las emociones 
para desbloquear tu máximo potencial en el 
fascinante mundo de las ventas, la gestión del 
tiempo y las inversiones”

AUTOR
Antonio Oliver es graduado por la Universidad Jaime I en Ciencias 
Empresariales. Posteriormente siguió sus estudios en la rama de Psi-
cología, con el Máster en Inteligencia Emocional y Coaching de esta 
universidad.

En su carrera profesional, lleva cerca de quince años gestionando 
equipos como responsable del departamento de ventas en una de 
las mayores multinacionales de nuestro país. A su vez colabora como 
profesor de posgrado en la misma facultad donde se graduó.

En su dilatada experiencia en ventas ha viajado por los cinco con-
tinentes, tanto para formar equipos comerciales como para gestionar 
procesos de prospección de mercado, venta compleja y venta B2B.

SINOPSIS
En Emotivación: el rol de las emociones en la gestión del 
tiempo, las ventas y la inversión, Antonio Oliver, un experi-
mentado profesional con décadas de trayectoria en el mun-
do de las ventas, comparte su sabiduría práctica sobre la 
esencia de la profesión de vendedor. Este manual va más 
allá de las tácticas convencionales de venta, explorando el 
terreno emocional que impulsa a todo gran comercial. Oli-
ver sostiene con convicción que el gran vendedor se forja a 
sí mismo, y que esta transformación se nutre de una pasión 
genuina por la profesión.

En estas páginas descubrirás cómo las emociones no 
solo influyen en la gestión comercial, sino que también des-
empeñan un papel fundamental en dos aspectos críticos 
para el éxito del vendedor: la gestión efectiva del tiempo y 
la toma de decisiones en inversiones. A través de consejos 
prácticos y accesibles, Oliver te guía en el desarrollo de ha-
bilidades emocionales que potenciarán tu desempeño y te 
llevarán a alcanzar nuevos niveles de éxito en el apasionan-
te mundo de las ventas.

Prepárate para una experiencia transformadora donde la 
autenticidad, la pasión y el conocimiento se unen para im-
pulsar tu viaje hacia la excelencia en la venta y la gestión 
eficaz del tiempo y las inversiones.

• Antonio Oliver comparte estrategias tangibles y efec-
tivas, permitiendo a los lectores mejorar instantánea-
mente sus ventas y decisiones financieras.

• Este libro guía a los lectores hacia el éxito en ventas
y finanzas mediante la transformación emocional y
prácticas aplicables.

Y ADEMÁS...
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